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Voortborduren op
basale beleggingskennis

De Wet financiéle dienstverlening eist van de adviseurs
op het gebied van levensverzekeringen en hypothe-

ken kennis van beleggen. Veel ondernemers zullen bij
de invoering van de Wfd op basis van in het verleden
behaalde diploma’s in aanmerking komen voor een
vergunning levensverzekeringen en of hypotheken.

Toch zullen ondernemers, willen zij hun vergunning
behouden, voor 1 juli 2007 moeten kunnen lafen zien
dat zij over de vereiste kennis van beleggen beschikken.

af beleggen beireft krijgt de finon-

ciesl adviseur onder de Wid drie

plichten: ean invenfarisatiaplicht
{risicoprofiel), een adviesplicht {voor een
A-adviseur op basis van modelportefeuilles)
en een motiveringsplicht (kiantdossier).
Mogen we hieruit concluderen dat de finan-
cieel odviseur op dit moment basale ken-
niselementen van het onderwerp beleggen
antbesrt? Jo, zegt Eelco Marfens, directaur
soles & markefing bij Insinger de Begufori.
‘Een groot aantal finonciesl odviseurs hestt
absoluut meer kennis nodig om oon al de
Wid-vereisten fe kunnen voldoen. Doarenfe-
gen zijn er ook adviseurs die met hun huidige
kennis-niveau wal al oon deza vooraar-

den kunnen voldoen,” Eric Schneljdenberg,
directeur Hollond Beleppingsgroep (HBQ),

is van meming dot de kanforen en adviseurs
woarmes HBg somenwerkl over de vereiste
basiskennis van beleggen beschikken. "Wij
houden ook nu al rekening met het kennisni-
veou van beleggen in ons oonstellingsbeleid
en doar waar nodig kunnen we ondersteuning
hieden om de kennis op het gewanste niveau
te krijgen. Uiteraord bestaon er wel verschillen
qua kennisniveau fussen kantoren, maar in
de basis is het kennisniveau ruim voldoends.’

Dynamiek
Volgens Walter Jans, directeur van oplei-
dingsinstituul BBOC, zit 2a'n 20 procent van

alle financieel adviseurs die het Beleggen A-
certificant wil/moet behalen, op dit moment
al in de buurt van de veraiste deskundig-
heid. 'Deze groep is nu vack reeds actief als
cliénfenremisier en zal met een klein beelje
scholing snel voldoen oan de Wid-normen.
Eén opleidingsdag en enige zelistudie zou
moeten voldoen om de vereiste kennis weer
op te halen en aen eventuesl examen met

goed gevolg af e leggen.’

Permanente educatie
is vereist

Een anders veel grotere groap adviseurs,
die niet-octief is als cligntenremisier en die
op dif moment slechis beleggingsproductan
adviseer! die bijvoorbeeld geintegreerd zijn
in kapitadlverzekeringen, zal veel meer

tijd en energie in het Beleggen A-raject
moeten sheken, zo stelt Jons, "Moas! da
opleidingsdag is uitgebreide zelfstudie en
het veselvuldig oefenen met proefexomens
vereist. Dok zouden odviseurs gebruik kun-
nen maken van coaching-fociliteiten, zodat
Zij de opgedane beleggingskennis ook
doodwerkelijk in de proktijk goon foepas-




sen. Op die manier kunnen zij hun kennis
ook commercieal goan benutten en kunnen
zij de klant breder adviseren.” De directaur
benadrukt fen slotte dof de Beleggen A-cur-
slst ook no de opleiding zijn kennis op peil
moefen houden. "De wereld van beleggen
zit vol dynarniek. Permanente educafie is
dan ook veraist.”

Adviesplicht

Da adviseur krijgt onder de \Wid ook een
adviesplicht, Cancrest komt dit erop near dat
hij ean risicoprofiel dient vast f2 leggen en
op bosis hiervan een odvies oan de beleg-
ger moet geven over een modelportefauilla
die bij dit profiel cansluit. HBg heeft reeds

in 2004 zes Holland Modelportefeuilles
geinfroducesrd. "Klanten die in overlag met
hun adviseur voor dit servicecancapt kiezen,
inforrneren wij vervolgens periodiak over de
onhwikkeling van de porfefauille. De klant
kan dan fevens de belengingsportefauille
geheel kosteloos in overeenstermming laten
brangan mat hat corspronkelijke risicoprofiel.
Wi bieden onze adviseurs op deze manier
de mogelijkheid op een juiste wijze te odvi-
seren onder de Wid. Doomaost waorborgt
het serviceconcapt, gehesl kosteloos, dot de
mef ons samenwearkende odviseurs ook no
de ndviesfose op een juiste wijze kunnen
valdosn oan hun zorgplicht richfing de klani.
Wij rapporferen immers perodiek over da
ontwikkeling van de baleggingsportefeuille in
redatie tof het risicoprofiel van de klant, zodat
de adviseur zich volledig kan richten op
aveniuele oniwikkelingen in de persconlijke
situatia von de klont', aldus Schneijdenberg.

Insinger zal vijf modelporefeuilles gaan
oanbieden als de Wfd siraks van kracht
is. Martens: "Ovarigans werken wij ol sinds
2000 met modelporfafeuilles, Al deze por-
tefevilles zullen automatisch gerebaionced
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woorden, zodat ze altijd in lijn blijven met hat
gekozen risicoprofiel, Mat de producten dia
wij ganbieden kan de adviseur voldoen aan
de aisen van de Wid op basis van het betref-
fende risicoprofiel.’

Wij zijn niet bang voor
minder kianten

Ock de zes modelportefeuilles von HBg
voldoen noor sigen zeggen aan de eisen die
door de Wfd worden gesfeld aon model-
portefeuilles. Schneljdenberg: “Alle model-
portefeuilles en beleggingsfondsen die wij
aonbiadan kunnan doomaast fe zijner fijd
wiorden geadvisesrd door een A-odviseur.”
Jang wil hierbij een kanftekening plaotsen,
‘Een beleggingsfonds is gesn gestandoardi-
seerd product. Alleen fondsen die gemaakt
Zijn voor een risicoprofiel, kunnen voldoan
oon da aisen van de Wid."

Koudwatervrees

Aonbieders van beleggingsproducten moeten
zZich realiseren dot met de fotstandkoming
van het Wid-register de donfekening von
cligntenremisiers in het huidige Whe-register
komt te vervallen. Aonbieders mogen slachis
gebruikrmaken van de partijen die in de tos-
komst worden opgenomen in het Wid-regis-
ter. Dit betekant dot zij geen klonfen mogen
accepteren die worden gangebracht door
aen nieft-vergunninghoudende instelling. Een
aontal van de huidige clintenremisiers zul-
len et In een Whd-register worden opgeno-
men omdat zij geen financiéle diensten in de
zin van de Wid verrichten. Mosten de aan-
bleders van belegringsproducten niet vrazen
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dat deze foekomstiga onhwikkelingen voor
hen een vermindering van het aonbrengka-
naal tot gevolg zol habben? Schneijdenbery:
“Wij kunnen uiteraard nigt uitsluiten dat ean
aontal van de met ons samenwerkende
odvisaurs uiteindelijk zal afzien van opname
in het Wid-register. Vooralsnog hebben wij
echfer geen signalen onfvangan dat het bij
de met ons somenwerkende adviseurs om
ean zeer omvangrijke groep goat. De mesaste
adviseurs meaf wie wi] samenwarken hebben
tavens een aanstelling bij onze zustermaat-
schappi] Allianz Maderlond
Levensverzekering. HBg onbwikkelt somen
mat Allianz Mederland initiatieven om de
met ons samenwerkende odviseurs fijdig
Wid-proof fe maken. Martens vult hem oon;
“We zijn niet bang voor minder klanten, aan-
gezien de partijen woar wij ons op richten
an med wie wij reeds 2zakendoen allen zullen
worden opgenomen in het Wid-register, \Wij
zien alleen moaor konsen ontsfoan, oange-
zien hef infermediair veal meer mogelijk-
heden krijgt om zich met beleggen bezig

ta houden. Levan- en hypotheskadvisaurs
Zullen allen moeten beschikken ovar hat
Beleggen A-cerfificont. Wij verwachten dat
doordat de baleggingskennis zal foenemen
auforngfisch meer inferesse goat ontstoan
voor belegnen middels beleggersrekeningan,
Jons onderschrijt dit volledig: "De advi-
seur die goede kennis heaft van beleggen
heeft minder koudwatervrzes, De verplichite
Wid-kennis zal de commercigle productie
bevorderen.” [5

In hef navolgends onderzoek vermogenshe-
heer & intermediair wordh een groof ool
varmogensbehearders mef hun balongriji-
ste gegevens vermeld. Op grond van dit
onderzoek kunt v zelf ean eigen short list
opstalfen.



